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mit physischer Auszahlungsoption, 
also Auszahlung in echten Stücken! 
Kombiniert mit aktiv gemanagten 
Depots wie zum Beispiel der MIDAS-
Edelmetall-Strategie, die vom Team 
des internationalen Finanzmarktana-
lysten Johann Saiger gehandelt wird 
und somit nach der Zyklik der Märkte 
ausgerichtet ist. Diese Strategie rea-
giert auf die jeweiligen Marktsitua-
tionen, also auf die großen Aufs und 
Abs der Rohstoffmärkte. So können 
kurzfristig Gewinne mitgenommen 
werden. Bei Bedarf kann sofort in 
Aktien umgeschichtet werden, wenn 
wir den Inflationszyklus verlasen . 
Hierzu  kommen Managed Futures, 
also Waren- und Terminkontrakte, die 
satte zweistellige Renditen abliefern 
können. Viele Positionen liegen auch 
in diesem Jahr deutlich im Plus. Und 
für die Aktienfreunde gibt es auch 
attraktive Investitionsprogramme für 
das Come-Back der Aktienzyklen.

Mein Geld: Die Investition in mylife ist 
sicherlich nur vermögenden Anlegern 
zugänglich?

Nein, nein, die marktüblichen Sum-
men von mehr als 100.000 Euro gel-
ten hier nicht, ganz im Gegenteil. Ziel 
von mylife ist es, dieses Konzept einer 
breiten Bevölkerungsschicht zugäng-
lich zu machen. Bereits ab 2.500 Euro 
Erstinvestition oder sogar ab 50 Euro 
monatlicher Sparleistung. Also ein 
Spitzenprodukt für Jedermann.

Mein Geld: Danke für das Interview.

Viele vorgeblich innovative 
Fondskonzepte halten in her-
ausfordernden Börsenzeiten 

nicht, was sie versprechen. Mit dem 
WAVE-Total-Return-Fonds bietet 
die WAVE Management AG einen 
Publikumsfonds an, der in allen 
Börsenphasen ein positives Ergeb-
nis erzielen kann. In der sicherheits-
orientierten Kapitalanlage und im 
Risikomanagement profitieren die 
Anleger dabei von der langjährigen 
Expertise der Hamburger als Asset-
manager für Versicherungen. Mein 
Geld im Interview mit Jörg Schett-
ler.

Mein Geld: Besitzen Sie das Patentre-
zept?

Jörg Schettler: Unser Patentrezept ist 
Pragmatik. Wir kehren mit unserem 

WAVE Total Return 
Fonds: Zurück 
zu den Wurzeln

Total Return Fonds zur Ursprungsidee 
der Kapitalanlage zurück: Die Kun-
den möchten ihr Geld ertragreich anle-
gen. Dabei ist es ihnen letztlich egal, 
durch welche Anlagen und mit wel-
cher Managementmethode ein Wert-
zuwachs erzielt wird. Es soll in allen 
Börsenphasen ein positives Ergebnis 
erzielt werden – Punkt. 

Mein Geld: Welches Leistungsver-
sprechen geben Sie Ihren Kunden?

Wir haben als angestrebtes Ziel einen 
jährlichen Wertzuwachs von 5,50% 
und eine Wertuntergrenze von 90%. 
Diese Untergrenze hebt sich jährlich 
um den in der Vorperiode erzielten 
Zuwachs an. Unser Investmentansatz 
stellt darauf ab, auch in unruhigen 
Kapitalmarktphasen ruhige, natürlich 
positive, Kursverläufe zu gewähr-
leisten. Und das klappt. Das Total-
Return-Konzept bieten wir institutio-
nellen Anlegern seit dem Jahr 2003 an, 
Privatanleger können seit Dezember 
2007 darin investieren. Seit Auflage 
2003 und vier Aktiencrashes später 
zeigt das Konzept eine durchschnitt-
liche Wertentwicklung von 6,3%, dies 
pro Jahr! Leistungsversprechen also 
übererfüllt. Betrachten wir uns die 
Zwei- oder Dreijahreszeiträume, so 
lagen wir immer im Plus. Eine kleine 
Schwächephase gab es lediglich kurz 
nach Auflage, aber das ist normal. 

Mein Geld: In welche Werte investie-
ren Sie dabei?

Jörg Schettler, WAVE Management AG

Mein Tipp Finanzkrise: Fonds


